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: Es’rudlados los costes y antes de defermmar cudnto |

t  dinero nos va a hacer faltay como lovamosa &
consequir, es preciso realizar un Plan de lnversiones |..
¥y Gastos Iniciales para la puesta en marcha de
nuestro provec’ro empresamal

PAKA El.l.O TENEMOS QUE VIFEKENCIAK QUE |

ES UNA INVERSION Y QUE ES UN GASTOQ, POS |
g CONOEPTOS_OON VIFERENCIAS NOTABLES |
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A) LAS INVERSIONES: AQUI SE MUESTRAN TIPOS DE INVERSIONES QUE
PUEDE NECESITAR LA EMPRESA; CADA PROYECTO EMPRESARIAL
REQUIERE UNAS EMPRESAS CONCRETAS.

LOCAL

INSTALACIONES

MOBILIARIO

MAQUINARIA

HERRAMIENTAS Y
UTILES

VEHICULOS

EQUIPOS
INFORMATICOS

PROGRAMAS
INFORMATICOS

PATENTES Y MARCAS

Tenemos que decidir si vamos a comprarlo (inversion, pues su duracion sera
mayor que el ano), o alquilarlo (el pago de alquiler es un gasto mensual).

Si en el local hay que realizar alguna obra o instalacion cuyo coste se pudiera separar
claramente del valor del local; no es lo mismo un local vacio que con instalaciones
incorporadas.

Las mesas, sillas, armarios, un mostrador de atencion al publico,
lamparas de escritorio, etc.

Toda la maquinaria que necesite la empresa para desarrollar
la actividad y que sea comprada.

Las herramientas de trabajo que necesite la empresa, (Que sean
duraderas), y otros utensilios, como un carro de transporte.

Vehiculos comerciales, camiones, furgonetas, etc.

Los ordenadores, impresoras, fax, y demas hardware
necesario para procesar la informacion.

Aquellos programas (sofware), que son comprados, y cuya
licencia sea superior al ano.

Si se registra una patente o marca se trata de un bien que
la empresa posee y tiene valor.



B) LOS GASTOS INICIALES: LA EMPRESA NECESITARA DISPONER DE DINERO EN METALICO PARA HACER
FRENTE A LOS GASTOS INICIALES PARA PONER EN MARCHA LA ACTIVIDAD, ASI COMO DURANTE LOS
PRIMEROS MESES, EN QUE LAS VENTAS SON BAJAS, POR LO QUE HAY QUE CALCULAR UN FONDO PARA
HACERLES FRENTE; ESTOS SON LOS GASTOS INICIALES Y DE PUESTA EN MARCHA QUE HAY QUE CONCRETAR:

GASTOS DE
CONSTITUCION

GASTOS DE
LANZAMIENTO

ALQUILER DE
LOCALES

SUELDOS Y
SEGURIDAD SOCIAL

SUMINISTROS

SERVICIOS
PROFESIONALES

MATERIAL DE OFICINA

STOCK MINIMO A LA
VENTA

GASTOS FINANCIEROS

Ya hemos visto la constitucion de la empresa en el tema 6; los tramites y los
gastos varian en funcion de si se se trata de un empresario individual o una
sociedad: notario, registro mercantil, gestoria, impuestos, etc.

La publicidad inicial y los gastos de promocion del servicio
O producto.

Uno de los gastos mas importantes que tienen las nuevas
empresas.

En el caso de tener contratados trabajadores, asi como la
cuota de autonomos.

Gastos de luz, agua, gas, teléfono fijo, telefono movil,
Internet, etc.

Subcontratacion de servicios como gestoria, servicios
de transporte, servicios de limpieza, etc.

Todo el material necesario para la actividad administrativa:
folios, boligrafos, archivadores, carpetas, etc.

En caso de vender mercancias o productos habra que
disponer de un stock minimo.

El pago de los intereses de un préstamo o de un crédito,
asi como la devolucion de la parte de capital.



-LA FINANCIACION ES LA OBTENCION PE RECURSOS ECONOMICOS PAR A
HACER FRENTE A LAS INVERSIONES Y LOS GASTOS PE LA EMPRESA.

-SE REFIERE A DE DONDE SE OBTIENE EL PINERO PARA POPER
PAGAR LAS INVERSIONES Y LOS GASTOS QUE REQUIERE LA
EMPRESA TANTO PARA PONERLA EN MARCHA COMO PARA
QUE CONTINUE SU ACTIVIPAD POSTERIORMENTE.




FUENTES FINANCIERAS

FUENTES -Capital social aportado al inicio
DE APORTACIONES PE por los socios.
FINPA&I\(I)(M%ION LOSSOCIOS  -Awmpliaciones de capital de los
$0¢i08.
a;g:gg:?::eg:dlealsos EXTEKNAS “‘BU Si" 0ss A" g el g /
inversores que APORTACIONES DE o 104240 ¢ do eapital riesao
pasan a 1;%|'Ivavllar INVERSORES  Socledades . apltal riesqo.
empll)fae‘;a, asi como "'crOWfU “d‘“g'
aetividad dola
AUTOFINANCIACION _
p%erve;glrg%%e&i?g;y INTERNAS  DE LA PROPIA _iese?{as' :
que devolverlos) EMPRESA mortizaciones.
Vo FNANCIACIONA )
EMENAS (MAS DE UN ARO) —éggm Y dsig‘gve"cio"es publicas.
(tgf‘ }cgse :‘lgﬁfi:;e;u? EXTEKNAS , -Créditos bancarios. |
la empresa recibe FINANCIACION A  -Créditos comerciales (30-60-90 dias).
de bancos, de o(’lré'as COKTO Pl. A ZO :g;zggm:r;s de Letras y Pagarés.
p:m::lsaa:’se: que (MENOS PE UN ANOQ) -Frr (Famil'y, friends, fools).

hay que devolver) -Crowfunding.
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8 LAS EMPRESAS SE CREAN JORQUE PERSONAS I
" LLAMADAS S0CI0S, APORTAN UN CAPITAL INICIAL PARA QUE [

4
e ¢STA COMIENCE SU ACTIVIPAD. \
L5\esm APORTACICN PUEDE SER EN VINERD, 0 TAMBIEN EN BIENES.
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ESTE CA lTAl. PUEVE SUFRIR VAKIACIONES

© ASi LOS SOCIOS PUEPEN APORTAR DE NUEVO CAPITAL CON
% LO QUE ESTARIAMOS ANTE UNA “INVERSION DE CAPITAL: |
PERO INCLUSO POPRIAN INCORPORAR NUEVOS SOCIOS, E
APOKTANVO CAPITAL EN FUNCION PE O QUE ESTABLEZCAN &
1.03 ESTATUTOS VE l.A SOCIEVAV /
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Su objetivo es obtener una plusvalia o ’
. rendimiento a wedio plazo (3 a J aios), al >

< revender su aportacion en el capital a un '
mayor precio del que se invirtio, ya que

aquella pequeina empresa habra crecido y

aumentado su valor

> Por eso, sus operaciones suelen ser entre 3
125.000 v 250.000 a pequeiias empresas que
tienen perspectivas de crecimiento rapido. ™
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S CMPRENPEDORES QUE QUIEREN PONER ENS
MARCHA UN PROYECTO EMPRESARIAL
(CAPITAL SEMILLA)

#_EMPRESAS QUE SE ENCUENTRAN AL INICIO DE
BSU ACTIVIDAD (LAS LLAMAJAS “START UP”),
f EMPRESAS QUE HAN DE AFRONTAR UNA FASER




Un Business Angel se dn‘erencla de un mero &

prestamista en que ofrece al emprendedor, %

adewas de capital, su experiencia ¥

31 protesional, le tacilita el acceso a clientes y g

B proveedores asi como ayuda estratégica
para el crecimiento de la empresa.

e IR NI Y
Ademas de aportar capital, se implica en &

el proyecto del emprendedor; por eso se T
selecclonan muy bien Ios proyecfos :
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b2) SOCIEPADES PE CAPITAL RIESGO

SON EMPRESAS QUE PARTICIPAN EN EL CAPITAL PE OTRAS
EMPRESAS, BIEN EN LA FASE INICIAL O EN EMPRESAS YA EN
FUNCIONAMIENTO CON GRAN POTENCIAL PE CRECIMIENTO Y

RENTABILIDAD PERO QUE PRESENTAN UN GRAN RIESGO.

SU QBJETIVO ES QUE LA SE DIFERENCIA DE LOS BUSINESS
EMPRESA CREZCA Y SE ANGELS EN QUE REALIZAN
CONSOLIDE, PARA, EN UN PLAZO§ MAYORES APORTACIONES PE
PE 2 A 8 ANOS VENDER SU  § CAPITAL, POR LO QUE ASUMEN
PARTICIPACION EN EL CAPITAL Y § MUCHO MAYO RIESGO, YA QUE
OBTENER LA PLUSVALIA POR LA § TIENEN UNA PERSPECTIVA A
VENTA DE PICHO CAPITAL. MEPI0 PLAZO.




C) AUTOFINANCIACION

La financiacion interna hace referencia a la financiacion que realiza la
empresa a fravés de su propia actividad empresarial por la marcha del negocio.

m AMORTIZACIONES

Cuando [a empresa deja una [JEs la pérdida de valor de un bien de

: o ol inversion (de duracion superior a un aino),
parfe de sus b eneficios sin por su uso u obsolescencia.

repartir a los socios y se Esta perdida de valor se refleja como un
mantiene en |a empresa. gasto en la empresa, de manera que los
socios se reparten menos beneficio y ese

Por ejemplo, una empresa que hafjdinero queda dentro de la empresa sin

tenido un beneficio de 40.000 Eurosfjrerartir

: : JEn este sentido la amortizacion es una
decide dejar en las reservas el 107: 8¢ 0c0” 40" autofinanciacion, porque los

dejaria 4.000 Euros sin tocar, v losRqocios aiiaden un gasto y se reparten

socios se repartirian los 36.000 Byenos beneficio, se deja en la “hucha” o

restantes; . reserva y al cabo de un tiempo se
(en las sociedades se deben dejar un Qdispone de dinero para removar los

104 en reservas) bienes de inversion.




4. FUENTES DE FINANCIACION AJENAS

LAS FUENTES PE FINANCIACION AJENAS SON
AQUELLAS QUE SUPONEN UNA DEUDA PARA LA
EMPRESA, YA QUE DEBEN PEVOLVERSE.

LLAS CUANPO NO
LAS EMPRESAS 0L 08 PROPIOS

DISPONEN FE 500 e & SUS INVERSIONES ¥ AL

RE
PARA HADER S 60 DE L0S GASTOS

ESTAS FUENTES SE CLASIFICAN A LARGO
PLAZO (SI PEBEN PEVOLVERSE EN MAS PE UN
ARNO), 0 A CORTO PLAZO (MENOS PE UN ARQ).




SE CLASIFICAN EN:

-EXTERNAS:

Aquellas que siendo propiedad de la empresa han sido
aportadas por los socios o Inversores, por [o que si bien
eso0s fondos son propiedad de la empresa, en sy origen
fueron aportados por personas (socios o inversores).

ividad, como es & P del propi
3%': |a empresa o de amortizaciones



A) EL PRESTAMO BANCARIO

ES UNA DE LAS FUENTES MAS UTILIZADAS POR LAS EMPRESAS PARA FINANCIAR GRANDES CANTIDADES
DE DINERO QUE DEBEN DEVOLVERSE EN VARIOS ANOS.

SUPONE UN CONTRATO POR EL QUE EL BANCO ENTREGA UNA CANTIDAD DE DINERO AL SOLICITANTE,
QUE TENDRA QUE DEVOLVERLO JUNTO CON INTERESES.

Cantidad que el banco entrega a la empresa para que disponga de ella; la empresa la

CAPITAL: devolvera poco a poco, generalmente en mensualidades.
TIPO DE Es el porcentaje que cobra el banco por prestar el capital; se utiliza como referencia el Euribor, al cual se le anade
’ un porcentaje (0,15% en la actualidad), es el tipo al que los bancos reciben dinero; cuando sube o baja el

INTERES: Euribor, se modifica el tipo de interés y de ahi los cambios en las hipotecas.

INTERESES DEL

El mas utilizado en nuestro entorno espanol es el método francés, en el cual se va

PRESTAMO: devolviendo en la cuota una parte de capital y otra de intereses.
CU OT A- Es la cantidad mensual que debe pagar la empresa para devolver el préstamo; la cuota esta formada
- por una parte de capital y otra de intereses (si seguimos el método francés que es lo habitual).
COMISION DE Los bancos suelen cobrar estas comisiones a los clientes, las cuales rondan el 1% del préstamo solicitado;
APERTURAY DE estas comisiones encarecen el préstamo, por lo que ademas del tipo de interés habra que fijarse en ellas.
ESTUDIO:
Significa Tasa Anual Equivalente: es el tipo de interés real que estamos pagando por el préstamo, porque ademas de intereses hay unos gastos de
T_ A_ E_ comisiones que lo encarecen; por eso se toma como referencia el T.A.E. que tiene todos los gastos en cuenta, y se toma como referencia un ano.
(puedes calcular el TAE de un préstamo en www.bde.es, con la cantidad solicitada, los afos, el interés y las comisiones bancarias).
COMISION DE La empresa puede decidir devolver el dinero todo, o una parte del préstamo; ello significa que el banco

CANCELACION O
AMORTIZACION

dejara de ganar los intereses de esa parte, ya que se ha devuelto mas pronto de lo previsto.
Para compensar esta pérdida, los bancos establecen unas comisiones por esta devolucion anticipada, que

ANTICIPADA: puede estar entre el 0% y el 3%, segun el tipo de préstamo y cliente.
PLAZO DE : ~ y : ,
DEVOLUCION: Cantidad de afnos en los que se ira devolviendo el prestamo.
AVALISTA: Suele solicitarse al emprendedor, que aporte un avalista para el préstamo; en el caso de una SL
se suele pedir el aval al administrador.
SEGUROS Suelen requerir la firma de un seguro de vida para que en caso de fallecimiento o invalidez, el banco pueda
DE VIDA: recuperar el préstamo concedido.



http://www.bde.es

EI credl’ro baneario es la puesfa a dlsposwlon deuna |
5’ cantidad de dinero en una cuenta de crédito, de la cual

.
y -

|a empresa pagara intereses por las cantidades que

vaya sacando de la misma.
wosrl RV Bl MR- ST T R W T ot v e

rSe establecen intereses por las cantidades
ilizadas, y, otro interés menor por la cantidad }

no utilizada. g
P ISR T A 5 .
: Por ejemplo Una empresa tiene una cuenta de crédito de

10.000 euros, por los cuales paga un 87 anval por las _
 cantidades vtilizadas, y un 0,9% por las no vtilizadas: &

| cuam‘o mas dinero utilice, mas ira pagando al 8%. J
TR R TR T ¢ [paeanl s Gkl

: ."J:




'EI pago de los intereses su
v al final del periodo (6 meses 0 1 aino) se

, devuelve la totalidad del dinero dispuestoy’
«  serenueva o no, la cuenta de erédito. f
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" La cuenta de crédito suele estar sujeta a las I
mismas condiciones y garantias que el préstamo:
-Cowision de apertura. ]
| -Comision de estudio.

—Penclon de avalls’ras pe_rsonales Y seguros de vida. ’

S

Hay una modahda ancarlo Ilamado
“poliza de crédito’ en la cual e$ posible realizar

V fambuen ingresos, y por lo tanto ir disminuyendo

la cam‘ldad unllzada y con ello los mfereses )

I




CONCEPTO

PRESTAMO

CREDITO

DISPONIBILIDAD

La entidad financiera pone a
disposicion una cantidad fija y
los clientes tienen |a obligacion
de devolveresa cantidad, mas
unascomisionese intereses en

un plazo acordado.

La entidad financiera pone a
disposicion de los clientes , en una
cuenta de credito, el dinero que éste
necesite hasta una cantidad de dinero

maxima.

DURACION

Suele ser una operacion a
mediano o largo plazoy la
amortizacion normalmente se
realiza mediante cuotas
regulares.

Suele ser para operacionesa menor
plazo

RENOVACION

-

No admite renovacion, al
vencimiento delplazo
establecido, habria que efectuar

un nuevo préstamo.

+

Admite |a posibilidad de renovaciony
ampliacion, cuantas veces se
necesite, del maximo disponible.

TIPO DE INTERES

Suelentener tipos de interés

mas bajos que el credito aunque
se deben pagarintereses por la
totalidad del importe concedido.

Suelen ser mas altos que en el
prestamoy el plazo de amortizacion
generalmente es mas corto. Depende
de las condiciones que se pacten.

FINALIDAD

Se utilizan para adquinr bienes
de larga duracion.

Para cubnr necesidades
momentaneas de liquidez.




C) EL LEASING Y EL RENTING

i ' PVAREN g - - WSS LY

7" SON POS MANERAS PE FINANCIAR ACTIVOS DE LA EMPRESA
~ COMO VEHICULOS, MAQUINARIA, ORPENADORES, MOBILIARIO, o
INCLUSO INMUEBLES, QUE EN UN PERIOPO CORTO DE TIEMPO SE
QUEVAN 0BSOLETOS O HAN PERPIPO VALOR RAPIPAMENTE POR SU 8
USO A TRAVES PEL PAGO PE UNA CUOTA PE ALQUILER.
bz.a\“ \  ANROREP - A A T AN
2 LA VENTAJA DE ESTAS OPCIONES ES QUE EN LUGAR DE cowmmo
Y TENER QUE PESHACERSE PEL ACTIVO AL POCO TIEMPO, SE
" ALQUILA MIENTRAS EL BIEN ESTA EN CONPICIONES PE SER USADO, =
| PUPIENPO CAMBIARLO AL POCO TIEMPO CUANPO FINALICE SU VIDA -
{ UTIL, PE FORMA QUE LA EMPRESA ESTA CONTINUAMENTE
4 ALQUILANDO ESTOS ACTIVOS Y RENOVANDOLOS SIN REALIZAR
a2 GRANPES PESEMBOLSOS INICIALES POR SU COMPRA.

N L o il \ NG L0
! ADEMAS LAS CUOTAS DE ALQUILER SON GASTOS (€

¢ VEDUCGIBLES A NIVEL PE IMPUESTOS (CON LIMITES).

S SN ETEY NEIA € \F A: et  COoRT T AT N i Sere
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LEASING
S UN CONTRATO DE ALQUILER DE UN ACTIVO DE LA EMYRESA

(MAQUINARIA, VEHiCULOS, ORPENADORES, BIENES INMUEBLES),

CON OPCION A COMPRARLO UNA VEZ FINALIZADA LA
PURACION PEL CONTRATO, POR SU VALOR RESIPUAL.

ANTENIMIENTO,
- 0 PE LEASING NO CUBRE EL M
CTARAGIONES 0 SEGUROS, POR LO QUE VEBERA CONTRATARLOS

LA PROPIA EMPRESA.

f

EMPRESA,
dlients -'
Arrendatzrig)

(1) Acuerdy g COmpra-vents del bien

- ’;’ PROVEEDOR
§) Suministrg & instalacidn def bien




-ES UN CONTR ATO
EMPRESA (NUNGA NN
MANTENIMIENTO), R

e ONPRAR EL BIEN
RENOVARLO.

LA EMPRESA NO TIENE LA OPCION
ONTRATO, SI BIEN POVRA

AL FINALIZAR EL C
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EN MOMENTU,
LA MERCANCiA, Y PAGAR CON

AL PROVEEDOR.



 EOTRA MANERA 911 oo
PERMITIESE EL PAGO A 30-60 DAS LA EMPRESA
EBERIA PAGAR LAS MERCANCIAS SIN HABERLAS

P ADELANTAR EL PINERO, COMO LOS CREDITOS B f:f
BANCARI0S, QUE Si OOBKAN nmzsses .

N A LA HORA DE PAGAR A UN YROVEETOR ESTE PUETE g

OFRECER UN PESCUENTO POR PRONTO PAGO SI
PAGAMOS AL CONTADO.
LA EMPRESA VALORARA LA RENTABILIDAD DEL
~ PESCUENTO, O LA POSIBILIDAD DEL PAGO A 30-60 DIAS. B

Bl Ei WA T\ .4






PRESA SI TIENE LETRASE
NECESITA EL PINERO YA?="s

=

;QUE PUEDE HACER LA EM
Y PAGARES VE CLIENTES Y

8 Esffo £S COMO ol EL BANCO NOS
HICIER A UN PEQUERO PRiSTAMO POR =

: ADELANTARNOS ESE .VlNEKO. , a




ASI FUNCIONA EL “DESCUENTO” DE LETRAS Y
PAGARES POR PARTE DE LOS BANCOS:




NCIACION MU

=\ ——
¢ ES UNA FUENTE DE FINA

PARECIDA A L0S PESCUENTOS Y PAGARES.




ERENCIA APORTA EL FACTORING
PESCUENTO DE LETRAS Y PAGARSS?

S - - ' > \

JQUE DIF
RESPECTO AL



LAS EMPRESAS DE FACTORIAL PUEDEN
REALIZAR SERVICIOS ANADIPOS COMO SON:

-ASUMIR EL RIESGO DE IMPAGO POR PARTE DEL
CLIENTE, POR L0 QUE SE COBRARA UNA
COMISION A LA EMPRESA POR POSIBLES
IMPAGOS.

-REALIZAR ESTUPIOS PE SOLVENCIA DE CLIENTES,
glié‘ssell(:)IOANVOLOS EN DIFERENTES LINEAS DE
-GESTIONES APMINISTRATIVAS DEL COBRO DE
FACTURAS, E INFORMACION PERIOPICA DE LAS
POSIBLES INCIPENCIAS.
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£1 “CONFIRMING” ES LO CONTRARIO DEL “"FACTORING’
2ONISISTE EN QUE LOS BANCOS SE ENCARGAN DE GESTIONAR

108 PAGOS A PROVEEDORES, ENCARGANPOSE DEL PAGO DE
aUS FACTURAS ANTES DE LA FECHA VEL VENCIMIENTO. I

POR LO TANTO SE ENCARGA DE 1L0S PAGOS Y NO PE LOS
COBROS A CLIENTES, COMO EL FACTORING. I
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5. AYUDAS Y SUBVENCIONES PUBLICAS

Las Administraciones Publicas ofrecen ayudas y subvenciones a los emprendedores

gue empiezan.
Estas ayudas se consultan en el buscador de ayudas de ipyme del ministerio las ayudas

vigentes asi como en que consisten la linea ICO. (Www.ipyme.org) (WWW.ICO.es).

ENUDO EL EMPRENDEDOR CREE QUE LAS SUBVENCION.
SON FONDOS CON LOS QUE COMENZAR SU NEGOCIO.
LAS AYUDAS PUBLICAS NO SON UN FONDO, NO SE CONCED]
ANTES DE EZAR Y ABRIR LA EMPREGSA.
AL CONTRARIO EL EMPRENDEDOR PRIMERO DEBE INVERTIR
EN SU EMPRESA Y DESPUES SOLICITAR LAS AYUDAS A LAS
QUE CREA QUE PUEDE ACCEDER SI REUNE LOS REQUISITOS.
ESTAS AYUDAS TARDAN EN LLEGAR Y SUELEN EXIGIR UNA
DOCUMENTACION SOBRE LA EMPRESA PARA GARANTIZAR
EL EMPRENDEDOR HA REALIZADO LAS INVERSIONES
E LAS QUE SOLICITA LA AYUDA.

ELLO, ESTAS AYUDAS SE VAN A VER COMO “UNA
"_,DUCCION” DE LA INVERSION, Y LOS GASTOS PAGADOS QFE

COMO UN CAPITAL INICIAL PARA QUE EL EMPRENDEDOR
PUEDA IMPLANTAR SU PROYECTO.



http://www.ipyme.org
http://www.ico.es




EL CROWFUNPING O
FINANCIACION COLECTIVA

- El ecrowdfunding es un sistema de financiacion
que esta de moda en la actualidad (de hecho,
desde 2013 hasta 2015 se ha triplicado).

- Se trata de un sistema de financiacion masiva
0 colectiva, donde a fravés de la red muchas
personas aportan pequenas cantidades para
un determinado proyecto, a cambio de alguna
recompensa, o bien, de la participacion en la
inversion de ese proyecto.
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. El crowdfunding mds tipicoeselde @
: recompensa, donde un avtor presenta 3
una obra (un disco, un libro,una @
exposicion, incluso una pelicula) y a través'y
de |a red solicita que cualquier persona G

Z
%
/Y

3

» = pueda realizar una pequeira aportacion, ygi

D' acambio ofrece una determinada B
mt recompensa acorde a su aportacion (por g
D ejemplo, un ejemplar gratuito del libro )

~ dedicado, unas entradas VIP ete). ;12
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Debido a su éxito este sistema se h

ial y de las ONG.
empresarial Y
’f”‘s‘ad,adodzlnvg: vlm)lar de cuatro Tipos de
Asi po crow funding:

-VE RECOMPENSAS.

-VE DONACIGN (Si va dirigido a una QON@).
-PE INVERSION (A nivel empresarial: los que

realizan aportaciones pasan a ser

_Inversores o accionistas de |2 empresa).
-VE PRESTAMO (e] promoto

debera devolver g dinero mds nfereses).

| ‘ ) |




(Si alcanzas un 30% de la financiacién en los primeros 15 dias
tienes un 90% de llegar al 100% de |a recaudacidn)

Disena recompensas
limitadas y exclusivas para

. . A tu companero que te
las pnmerc(:(s) /ci&ortccnones debe una cpervezc.?iQué te

la devuelva en
Crowdfunding!

g
S

cCrowdrunoDpan

SafFanl:

Realiza pre-campana y
que tu proyecto sea un
eco antes del pistoletazo
de salida

15 dias, 360horas...

<

"Efecto Liamada"
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; COMO FUNCIONA EL CROWFUNDING?

ELEGIR
PLATAFORMA

RECOMPENSAS

CAMPANA

EXITO O NO

EL EMPRENDEDOR DEL PROYECTO ACUDE A UNA DE LAS
PLATAFORMAS DE CROWFUNDING QUE EXISTEN EN LA
RED, E INDICA EL PROYECTO, EL DINERO QUE NECESITA,
Y EL PLAZO EN QUE ESTARA ACTIVA LA CAMPANA
(30-60-90 DIAS).

PRESENTA LAS RECOMPENSAS QUE OFRECE SEGUN LA
APORTACION (DAR 1 EURO SE PUEDE PREMJAR CON UN “MUCHAS
GRACIAS”), O SI SE TRATA DE UNA INVERSION EN LA EMPRESA, DE
LAS ACCIONES A LAS QUE TIENE DERECHO EL INVERSOR, O SI ES

DE UN PRESTAMO LOS INTERESES QUE RECIBIRA EL PRESTAMISTA;
EN LA DONACION NO SE SUELE DAR NADA A CAMBIO.

TANTO LA PLATAFORMA COMO EL CREADOR DEL
PROYECTO SE ENCARGAN DE DIFUNDIRLO POR LAS
REDES SOCIALES EN BUSCA DE COFINANCIADORES.

S| FINALIZADA LA CAMPANA SE LLEGA AL 100% DE LO
SOLICITADO, EN ESE MOMENTO SE COBRA EL DINERO AL QUE
SE HA COMPROMETIDO LOS COFINANCIADORES:; PERO SI NO,
NO SE LES COBRARA NADA: POR ESO ES PRACTICO PEDIR
UNA CANTIDAD MENOR DE LA NECESITADA.




LA NUEVA LEY DEL CROWFUNDING DE 2015 HA ESTABLECIDO DOS
CAMBIOS IMPORTANTES:

-ACABA DE LIMITAR QUE LAS EMPRESAS NO PODRAN RECIBIR DE
LOS INVERSORES MAS DEL 125% DE LA CANTIDAD SOLICITADA
INICIALMENTE, LO QUE LIMITA ESTA ESTRATEGIA A IR A LA BAJA
PARA ASEGURAR EL PROYECTO.

“HA DIFERENCIADO ENTRE INVERSORES ACREDITADOS DE
CROWFUNDING Y LOS PARTICULARES NO ACREDITADOS, DE
MANERA QUE ESTOS ULTIMOS NO PODRAN INVERTIR CADA UNO

MAS DE 3.000 EUROS POR EMPRESA, Y 6.000 EUROS POR
PLATAFORMA AL ANO.

-INVERTIR EN CROWFUNDING DESGRAVA UN 20% DE LO INVERTIDO
EN LA CUOTA ESTATAL DEL IRPF.

ALGUNAS PLATAFORMAS DE CROWFUNDING, QU]
CONSULTAR SON:

- www.lanzanos.com

- www.crowdacy.com/crowfunding-espana/

- web.spaincrowfunding.org



http://www.crowdacy.com/crowfunding-espa%C3%B1a/
http://web.spaincrowfunding.org
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